TECHON7

Er du ambitigs, fokuseret og drevet af at skabe staerke
kunderelationer? Sa er det dig, vi leder efter som vores
nye Key Account Manager!

Om stillingen:

Vi spger en dynamisk og resultatorienteret Key Account
Manager, der vil fa ansvaret for bade opsggende salg til
ngglekunder samt vedligeholdelse og udbygning af
eksisterende kundeportefglje. Du vil spille en central rolle i
vores salgsteam og vaere med til at sikre virksomhedens
fortsatte vaekst og succes.

Dine ansvarsomrader vil inkludere:

eldentificering og opsggning af nye ngglekunder
*Vedligeholdelse og udbygning af relationer med
eksisterende kunder

*Udarbejdelse af salgsstrategier og handlingsplaner
*Forhandling af kontrakter og aftaler

*Teet samarbejde med interne teams for at sikre
kundetilfredshed og Igbende forbedringer
*Monitorering af markedsudviklinger og konkurrence

When Knoupow Matters

Key Account Manager

Vi forventer, at du:

*Har en relevant uddannelsesbaggrund inden for elektronik og
salg eller lignende

*Har dokumenteret erfaring med opsggende projekt salg i B2B
*Er ambitigs og resultatorienteret med en steerk salgsprofil

*Er en fremragende kommunikator med evnen til at opbygge
og vedligeholde langvarige kunderelationer

*Har en struktureret og analytisk tilgang til opgaverne
*Behersker dansk og engelsk pa hgjt niveau, bade skriftligt og
mundtligt

*Er selvdrevet, proaktiv og har en positiv indstilling

Vi tilbyder:

*En spaendende og udfordrende stilling i en dynamisk
virksomhed

*Muligheden for at arbejde med nogle af branchens mest
interessante kunder

*Et staerkt team af engagerede kolleger

*Gode udviklings- og karrieremuligheder

Hvis du er klar til at tage naeste skridt i din karriere og blive en
del af vores ambitigse team, sa send din ansggning og CV til
CH@techon7.dk

Vi ser frem til at hgre fra dig!
Kontakt
Chrestine Nordberg-Hansen:

M ch@techon7.dk
T +45 7060 2777
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